Probléem
(Business Problem)

® Jakym problémum
vase cilova skupina celi?
® Jak ma vas produkt/

sluzba pomoci tyto
problemy vyresit?

Zakaznici
(Users & Customers)

® Jaka je hlavni skupina
uzivatelt, pro kterou je
urceny produkt/sluzba?
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Hypotézy
(Hypotheses)

® Pouzijte informace
zcasti2, 3,4a5
a vytvorte hypotézu:

Vysledku dosahnu (2),
pokud zakaznik (3)
vyuzije pridané hodnoty
naseho produktu/sluzby (4)
a prijme nase reseni (5).

Napady na reseni
(Solution ldeas)

® Sepiste myslenky a napady,
ktere se zameéruji na vasi
cilovou skupinu a nabidnou
jim hledana reseni.

Rizika
(Risks)
® Jaka existuji mozna rizika
spojena s hypotézami?

® Jak minimalizujete
tato rizika?

Pridana hodnota
pro zakazniky
(User Benefits)

® Jakou pridanou hodnotu

vasim zakaznikum
nabidnete?
® ProC by by mel
vas produkt/sluzbu
vyuzit?

Experimenty
(Experiments)

® Otestujte hypotezy
a zhodnotte rizika.
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Probléem Napady na reseni
(Business Problem) (Solution Ideas)

Zakaznici Pridana hodnota
(Users & Customers) pro zakazniky
(User Benefits)

3 5 4

Hypotézy Rizika Experimenty
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